PROFISSIONAL
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FORMACAO A MEDIDA

Perceber a importancia
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Distinguir as fases
Conduzir com sucesso

CONTEUDOS
PROGRAMATICOS

BLOCOI
Analisar o negdcio a partir dos indicadores existentes.

Refletir sobre a estrutura da empresa e responsabilidades
Analisar o mercado e concorrentes
Avaliar os produtos e servicos existentes na empresa € mercado

O FORMADOR

JOSE RODRIGUES

- Consultor nos sectores da Banca e Automovel
- Especialista em projectos de Mudanga, Lideranga, Gestao de Equipas e Negociagao
- Consultor no Sector Automodvel desde 1991

- Realizou 192 langamentos de automoveis em Portugal,
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BLOCO I
Definir uma estratégia Comercial
Identificar tendéncias de consumo e clientes atuais, CRM.
Promover uma analise SWOT

Definir uma Estratégia para a empresa

Bloco Il
e Utilizar modelos estratégicos de suporte
e Definir objetivos e métricas
e Elaborar um plano de Marketing e de comunicacgao
e Criar uma equipa Projeto
e Implementar a mudanca
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0S DESTINATARIOS

PROFISSIONAIS.
Profissionais que queiram ou sintam a necessidade de desenvolver
um plano de negdcios e/ou criar novos hegdcios

A METODOLOGIA

Pedagogia Activa com recurso a componente pratica.

BLOCO IV , ; , ente _
.o b No final do curso sera efectuada uma avaliacao da aprendizagem.
- Avaliacao — i |
. ]
| E: TIMINGS
VINNe=T== ‘ C o A
"" 2 4 HORAS | 9H00 - 13H 00
VALOR 76 .00e VALOR - 9500¢ il
S0O0CIoSs NAO SOCIOS

*Aos valores apresentados acresce a Taxa de IVA em vigor.
Valores indicados por/Formando
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SAIBA QUE.

ANECRA

FORMACAO
PROFISSIONAL

DESDE 1520

FALE +351 21392 90 30
CONNOSCO.. e
patricia.paz@anecra.pt
AL ENTIDADE
FORMADORA
ERTIFICADA

Av. Gago Coutinho, 100 | 1749-124 Lisboa

MORADA

INSCREVA-SE AQUI Lisb®202° 135520 B






